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MODULO XI - La negoziazione dei prezzi nella strategia internazionale di lancio. Esempi e simulazione di negoziazioni di 
prezzo e rimborso per i farmaci (18-19 settembre 2026) 
 
Analisi delle strategie europee di accesso al prezzo e rimborso. Simulazione del processo di costruzione e valutazione delle evidenze e di 
'negoziazione' con riferimento ad alcune aree terapeutiche. Simulazione di negoziazione per un caso specifico.  
  

Giorno - ora Docente Attività 

18/09/2026 - 09,00-13,00 Cosetta Bianchi (Dephaforum) 
La negoziazione di prezzo e rimborso: l'esperienza in 
diverse aree terapeutiche 

18/09/2026 - 14,00-16,00 Giovanni Giuliani (Roche) 
Negoziare con casa Madre e con AIFA: l'esperienza di 
Roche 

18/09/2026 - 16,00-18,00 Gianfranco Valenzano (AstraZeneca) 
Negoziare con casa Madre e con AIFA: l'esperienza di 
Astrazeneca 

19/09/2026 - 09,00-13,00 Dario Lidonnici e Giorgio Casilli (MTA) Simulazione di una negoziazione 
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